
1

Girişimcilikte Başarı, 
Engeller Ve Çözüm İpuçları



2

2

• Her girişimcinin kendi işini kurmadan önce dikkate alması gereken bazı faktörler vardır. Bu 

yüzden girişimci, öncelikle kendi işini kurarken başarılı olabilmesi için gereken şartların 

mevcut olup olmadığını dikkatlice araştırmalıdır.

Yeni Bir İş Kurmada Başarı Şartları
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• Gerekli yeteneklere sahip bir veya birkaç kişinin varlığı,

• Kişilerin iş kurma ve yürütme için gerekli teşvike sahip olmaları,

• İyi bir fikir,

• İyi bir fırsat,

Başarılı Bir İş Kurmak İçin Gerekli Şartlar
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• Elverişli bir yer,

• İşin kurulacağı bina,

• Uygun zaman,

• İşin gerçekleştirilmesi için gerekli kaynakların sağlanması

Başarılı Bir İş Kurmak İçin Gerekli Şartlar
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Zorunluluklarla İlgili Nedenler

• Aile işlerini devam ettirme zorunluluğu

• Ücretli iş bulma olanağının kısıtlılığı

Kendi İşine Sahip Olanların Bu Yolu Seçme Nedenleri Nelerdir?
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• Pratik Nedenler

• Gerekli geliri kazanmanın bir yolu 

• Emeklilik dönemini dolduracak faaliyetler

• Ek bir gelir ihtiyacı

• Boş zamanları değerlendirme çabası

• Aileye gelecekte bir iş alanı bırakma isteği

Pratik Nedenler
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• Başkaları için çalışmama isteği

• Bağımsız bir çalışma ortamı ve sürelere sahip olma arzusu

• Emir altında çalışmama isteği

• Kendi geleceğine kendi karar ve çabaları ile şekil verme isteği

• Kişisel tatmin, yaratıcılığı geliştirme çabası

• Hedeflenen farklı bir sosyal statüye ulaşma çabası 

Kişisel Yapıyla İlgili Nedenler
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Kendi İşinin Sahibi Olmak, Avantajları:

• İzlemek yerine liderlik yapmak

• Fikirlerinizi uygulama şansı

• Yaratıcılığa açık

• Bağımsız çalışmak

• Yüksek kazanç beklentisi

• İş ortamını kontrol altında tutmak

• Emirler verebilmek

Kendi İşinin Sahibi Olmak Veya Ücretli Çalışmak
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Zorlukları

• Uzun ve düzensiz çalışma saatleri

• Geniş sorumluluklar

• Risk almak

• Gelirin düzensizliği

• Daima finansmanla uğraşma zorunluluğu

Kendi İşinin Sahibi Olmak Veya Ücretli Çalışmak
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Zorlukları

• Zaman kısıtı

• Sürekli öğrenme gereği

• İşleri delege edememe

• İdari ve bürokratik işler

• Başarının çalışanlara da bağlı olması

Kendi İşinin Sahibi Olmak Veya Ücretli Çalışmak
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Avantajları:

• Belirlenmiş sınırlı sorumluluklar

• Düzenli gelir

• Düzenli ve belirli çalışma saatleri

• Daha belirli bir gelecek

• Az risk

• Sınırlı kontrol görevi

Ücretli Çalışmak
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Zorlukları

• Emirleri uygulama zorunluluğu

• Yeteneklerin kolayca anlaşılmaması

• Sabit ücret

• Sınırlı sorumluluk/sınırlı yetki

• Yeni fikirleri kolaylıkla uygulayamama

• İşverene bağımlılık

Ücretli Çalışmak
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1. İşin kuruluş aşaması öncesinde yetersiz araştırma ve hazırlıklardan kaynaklanan sorunlar,

2. Hazırlık ve kuruluş aşamalarında öngörülmeyen sorunlar,

3. Kurulan iş sisteminin yetersizliğinden kaynaklanan sorunlar,

4. Zor koşullar ve zaman darlığı nedeniyle doğru iş kararlarının alınamamasından 

kaynaklanan sorunlar,

Girişimcilerin İşi Yürütme Aşamasında Karşılaştıkları Sorunların Nedenleri
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• Size yardımcı olabilmesi için kendi işini başarı ile sürdürmüş girişimcilerin verdiği ipuçlarını 

sizler için derledik.

• Kaldırabileceğinizin altında rakama iş almayın, ancak sözleşmeli müşterilerinize ve iş 

yaptığınız partnerlerinize indirim vermekten çekinmeyin.

• Yaptığınız işe referans olabilecek insanlar bulun. Size çok zor gelecek işler gönderseler bile 

karlı olup olmadığına dikkat ederek işi kabul edin.

• Size destek olan insanlarla çalışmaya gayret edin ve kimse tarafından yılgınlığa 

uğramamaya gayret edin.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Eğer girişimde bulunduğunuz iş fikrinizin iyi olduğuna inanıyorsanız, ona bağlı kalmaya ve 

ısrarcı olmaya devam edin. Başarı şansınız çok daha fazla olacaktır.

• Düşüncelerinizde sabit fikirli olmaktan kaçının. İş stilinizi, müşteri servisi anlayışınızı 

müşterilerinizin ihtiyaçlarını karşılama doğrultusunda değiştirmeye hazırlıklı olun.

• Hatalarınız olduğunda hatalı olduğunuzu kabul edin. 

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Eğer şirketiniz için işinize yaramayan bir şey almışsanız ve beklentilerinizi karşılamamışsa 

geri göndermekten, satmaktan veya değiştirmekten kaçınmayın.

• İş yaptığınız banka müdürleri ve kredi sağlayan kurumlarla iyi ilişkiler geliştirmeye bakın.

• Problemleri çözmede iyi niyetli olduğunuzu gösterin. 

• Borçlu olduğunuz iş partnerlerinize ödeyebildiğinizi en iyisini ödemeye gayret edin.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• İş eğitimine önem verin. İş yaptığınız alanla direkt ilgisi olmasa da kendinizi eğitmek için

çok zaman harcamanız gerektiğini bilin. Pazarlama, IT desteği, muhasebe kaydı tutmak gibi.

• Yalnız kalmamaya özen gösterin. Müşterilerinizle yakın ilişki içinde olsanız bile, kendi

network‘ünüzü yaratmaktan geri durmayın.

• İş hayatınızla özel hayatınızı ayırın. Çalışma saatlerinize sadık kalın.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Müşterilerinizin size ulaşamadığı zamanlarda sesli mesaj sistemini kullanın. Sizden en 

azından bir cevap alacaklarını bilsinler. Acil durumlarda nasıl ulaşılabileceğini bilmelerine 

imkân tanıyın.

• Her gün işinizle ilgili kendinize bir düşünme zamanı ayırın. Günlük işleriniz içinde boğulur 

kalırsanız işinizi asla büyütemezsiniz.

• Hoşlandığınız şeyleri yapmaktan geri kalmayın. Haftada bir kaç kez hoşlandığınız şeylere 

zaman ayırın. Bu sizin deşarj olmanızı sağlar.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Kendinize bir iş planı yazın. Bu ne yaptığınız konusunda açık bir rehber olur. Planınızı her yıl 

yenileyin.

• Telefonda konuşma kabiliyetinizi geliştirin ve size ulaşan her şikâyet veya problemde buna 

uygun cevaplar vermeye gayret edin.

• Size gelen siparişleri anında tasdik edin. Özellikle e-maille sipariş almışsanız.

• Her zaman resmin büyüğünü görmeye çalışın, yaratıcı olun.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Sizden daha zeki birini bulduğunuzda işe almaktan çekinmeyin.

• Size tavsiyede bulunan girişimcilerin veya saygın küçük işletme danışmanlarının sözlerini 

dinleyin.

• Bilmediğiniz bir işe kesinlikle girmeyin. İşi anlamak için tüm iş hayatınızı heba edersiniz.

• Size bağlı müşteriler bulmaya gayret edin ve bu işe yerel olarak başlayın.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Girişimlerin ilk yılında hızla yol alabilirsiniz, ancak en azından ikinci yılın sonuna kadar 

finansal açıdan rahat olacağınızı garanti altına alın.

Girişimci Adaylarına Başarılı Olmaları İçin İpuçları
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• Ticaret ve Sanayi Odaları,

• KOSGEB,

• Mesleki Eğitim Ve Küçük Sanayii Destekleme Vakfı (MEKSA)

• Kredi Garanti Fonu,

• Müteşebbisler Kulübü Derneği,

• TÜBİTAK,

• Küçük Sanayi Geliştirme Teşkilatı (KÜSGET),

Girişimciliğin Gelişmesine Katkı Veren Bazı Kuruluşlar
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• Kalkınma Ajansları,

• Meslek Kuruluşları,

• Bazı Vakıflar

• Diğer?

Girişimciliğin Gelişmesine Katkı Veren Bazı Kuruluşlar
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